
Frankfurt, 18.2.2020. Das geschickte Zutrags-Management für ein zentrales Branchenhandbuch trägt zur 
Geschäftsentwicklung der Wirtschaftskanzleien bei. Das haben in der vergangenen Woche die beiden Chefredakteurinnen 
von Legal 500 Deutschland/EMEA, Anna Bauböck und ihre Stellvertreterin Dr. Dana Ferchland, in den aHa-Kanzleireihen 
deutlich gemacht. In insgesamt vier Veranstaltungen in Düsseldorf, Köln, Frankfurt und München besuchten die 
Londonerinnen auch in diesem Jahr wieder die Kolleginnen und Kollegen unseres Netzwerks vorab, um mit ihnen über die 
Dos und Don’ts ihrer Bewerbungen zu sprechen.

Oberster Grundsatz, so Bauböck, sei das Prinzip „Sell yourself: Was unterscheidet Sie wirklich von Wettbewerbern?“. 

Dabei solle der Zutrag allerdings, wie Ferchland ergänzte, nicht im Marketing-Modus geschehen: „Wir lieben 
wahrheitsgemäße Eingaben.“ Eine Frage, die immer wieder gestellt wurde, betraf laufende Mandate. Wie lässt sich 
verhindern, dass Standardgeschäft per se uninteressant wirkt? Hier riet Schunder-Hartung, selbst langjährige 
Handbuchleiterin, zu einem Fokuswechsel: Was macht den Fall aus Sicht des Mandanten und damit der Redaktion 
gleichwohl besonders erfreulich? Welche speziellen Kundenerwartungen werden „gematcht“? Wer sich diese und ähnliche 
Fragen systematisch stellt, hat gleichzeitig einiges für die weitere strategische Ausrichtung getan.

Impressionen von den Veranstaltungen finden Sie auf den folgenden Seiten.

Übrigens: Für die Besucher(innen) unserer aHa-Zukunftsreihen ist im geschlossenen Mitgliederbereich eine vollständige 
Powerpoint-Präsentation der Redaktionsleitung hinterlegt unter https://aha-zukunftsforum.de/leitthemen/bisherige/. 
An alle anderen Mitglieder des Netzwerks haben wir die Unterlagen verteilt. Sprechen Sie uns dazu gerne an.
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